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                                โครงการคุ้มครองรายได้
ไม่ทราบว่า…
-คุณลูกค้าทาํงานมานานเท่าไรแล้วครับ
-หากผม จะขอให้คุณลูกค้าเกบ็เงินไว้สัก  95%  ของที�หามาได้  จะพอเกบ็ได้
ไหมครับ

หากผม จะขอให้คุณลูกค้าเกบ็เงินไว้สัก  95%  ของที�หามาได้  จะพอเกบ็ได้
ไหมครับ
-ถ้าเป็น  5%  ล่ะครับ
-คุณลูกค้าครับ  จะเกดิอะไรขึ�น  หากเราต้องสูญเสียรายได้ไป  95%
-คุณลูกค้าครับ  หากผม  สามารถแสดงให้คุณลูกค้าเห็นว่า  เงิน  5%  ที�--คุณ
ลูกค้าเกบ็ไว้สามารถป้องกนัไม่ให้เราต้องสูญเสียเงิน  95%  ไป  คุณลูกค้าคดิว่า
น่าสนใจใช่ไหมครับ
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                                  โครงการทุนการศึกษา
ไม่ทราบว่า…
คุณมบุีตรกี�คนแล้วครับ
คุณต้องการให้บุตรของคุณจบการศึกษาระดับใดครับ
คาดว่า  การศึกษาระดับดงักล่าว  ต้องใช้งบประมาณสักเท่าใดและใครเป็นผู้รับภาระ
คุณต้องการให้บุตรของคุณจบการศึกษาระดับใดครับ
คาดว่า  การศึกษาระดับดงักล่าว  ต้องใช้งบประมาณสักเท่าใดและใครเป็นผู้รับภาระ
ครับ
หากวนัใด  คุณไม่สามารถรับผดิชอบภาระดังกล่าวนี�ได้  คุณได้เตรียมอย่างอื�น
รองรับแทนหรือยงัครับ
หากว่ามีโครงการ  วธีิการใดซึ�งสามารถรองรับปัญหาดงักล่าวได้  ลูกค้าสนใจไหม
ครับ
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                         โครงการสําหรับคนโสด
ไม่ทราบว่า…
ทุกวนันี�คุณทาํงานเพื�ออะไรบ้าง เช่น ต้องดูแลรับผดิชอบใครบ้างครับ
หากวนัใด  ความสามารถของคุณหยุดชะงกัลง  มีสวสัดกิารอะไรรองรับไว้บ้างหรือ
ยงัครับยงัครับ
ยุติธรรมหรือไม่  หากคนหนุ่ม ๆ สาว ๆ  คนหนึ�ง  เกดิเหตุผดิพลาดขึ�น  จนไม่
สามารถเลี�ยงดูตัวเองได้แล้ว  กลบัต้องไปเป็นภาระของพ่อแม่  หรือผู้ปกครองที�ท่าน
อายุมากแล้ว
ในทางกลบักนั  จะเป็นการเสียหายหรือไม่ที�เราจะเป็นฝ่ายเตรียมกองทุน  ไว้ดูแล
ทั�งตวัเราเอง  และตัวท่านครับ/คะหากว่ามีโครงการวธีิการใดซึ�งสามารถรองรับ
ปัญหาดังกล่าวได้  ลูกค้าสนใจไหมครับ
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Back                             โครงการเกษียณอายุ
ไม่ทราบว่า…
คุณตั�งใจจะทาํงานไปจนถึงอายุเท่าใดครับ
คุณได้วางแผนการเงิน ก่อนเกษียณอายุไว้อย่างไรบ้างครับ
สมมุติว่าวนันี�เป็นวนัที�ต้องปลดเกษียณจากการทาํงานและบังเอญิ ยงัไม่ได้เตรียมสมมุติว่าวนันี�เป็นวนัที�ต้องปลดเกษียณจากการทาํงานและบังเอญิ ยงัไม่ได้เตรียม
อะไรไว้รองรับตัวเองมาก่อนคดิว่าจะมีบุคคลใดบ้างที�คุณพอจะพึ�งพาอาศัยได้บ้าง
หากบุคคลดงักล่าว  เกดิปฏิเสธการให้ความช่วยเหลอืคุณ  คุณได้เตรียมหนทางอื�นไว้
อย่างไรบ้างครับ
หากว่ามีโครงการวธีิการใด  ซึ�งสามารถรองรับปัญหาดงักล่าวได้  ลูกค้าสนใจไหม
ครับ
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Back                          โครงการเกษียณอายุ
ไม่ทราบว่า…
คุณตั�งใจจะทาํงานไปจนถึงอายุเท่าใดครับ
คุณได้วางแผนการเงินก่อนเกษียณอายุไว้อย่างไรบ้างครับ
สมมุติว่าวนันี�เป็นวนัที�ต้องปลดเกษียณจากการทาํงานและบังเอญิ ยงัไม่ได้เตรียมสมมุติว่าวนันี�เป็นวนัที�ต้องปลดเกษียณจากการทาํงานและบังเอญิ ยงัไม่ได้เตรียม
อะไรไว้รองรับตัวเองมาก่อนคดิว่าจะมีบุคคลใดบ้างที�คุณพอจะพึ�งพาอาศัยได้บ้าง
หากบุคคลดงักล่าว  เกดิปฏิเสธการให้ความช่วยเหลอืคุณ  คุณได้เตรียมหนทางอื�นไว้
อย่างไรบ้างครับ
หากว่ามีโครงการ  วธีิการใด  ซึ�งสามารถรองรับปัญหาดงักล่าวได้  ลูกค้าสนใจไหม
ครับ
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                  บทเจรจาการขาย

บทเจรจาการขายยงัสามารถนําไปตอบข้อโต้แย้งและสรุปปิดการขายที�เกดิขึ�นได้ด้วย
คุณลูกค้าครับ  พ่อแม่ส่วนใหญ่กห็วงัว่าเมื�อแก่เฒ่า  กม็ีลูกหลานเลี�ยงดู และผมกเ็ชื�อคุณลูกค้าครับ  พ่อแม่ส่วนใหญ่กห็วงัว่าเมื�อแก่เฒ่า  กม็ีลูกหลานเลี�ยงดู และผมกเ็ชื�อ
แน่ว่า  ลูกๆของคุณลูกค้าเป็นคนกตัญ�ู  แต่คุณลูกค้าครับ ลูกสะใภ้ไม่ใช่ลูกเรา  
ลูกเขยกไ็ม่ใช่ลูกเรา  บางครั�งลูกเราอาจมีความจําเป็นและไม่มีเวลามาดูแลเรากไ็ด้ใช่
ไหมครับ
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คุณลูกค้าครับ  คุณเคยสังเกตคนแก่ๆ  รอบตวัเราไหมครับ  คนแก่เหล่านั�นเราแบ่งได้เป็น  2  กลุ่ม
ครับ 
 1.  คนแก่ที�ไปไหนมาไหนลูกหลานรักใคร่ยนิดี  ห้อมล้อม  เพราะมาที�ไรมเีงนิแจกลูกหลาน  
 2. คนแก่ที�ต้องทาํงานหนักหาเงิน  ทั�งๆที�ควรจะพกัผ่อนได้แล้ว  ลูกหลานไม่ดูแลเอาใจใส  เพราะ
ทุกครั�งที�มาต้องมาสร้างความเดือดร้อน
 2. คนแก่ที�ต้องทาํงานหนักหาเงิน  ทั�งๆที�ควรจะพกัผ่อนได้แล้ว  ลูกหลานไม่ดูแลเอาใจใส  เพราะ
ทุกครั�งที�มาต้องมาสร้างความเดือดร้อน
                   คุณลูกค้าครับถ้าเลอืกได้อยากเป็นคนแก่กลุ่มไหนดีครับ..?
คุณลูกค้าครับ  ผมไม่ได้มาเพื�อให้มภีาระเพิ�ม  ผมเพยีงแต่ต้องการให้คุณลูกค้าหาทางลดภาระ
ความรับผดิชอบ  ที�คุณมีต่อครอบครัวต่างหาก เมื�อคุณมคีรอบครัวภาระที�คุณต้องมีกค็ือ  หา
บ้านที�อบอุ่น  มีอาหารทดี ี การการศึกษาให้บุตร  วนันี�ภาระเหล่านี�คุณรับผดิชอบได้ด้วย
ความสามารถของคุณ  แต่ถ้าคุณเกดิไม่อยู่  ภรรยาและลูกคุณรับผดิชอบไหวไหมครับ………?
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คุณลูกค้าครับ   วนันี�ถ้าเงินเพยีง  1,500  บาทขาดหายไปจากครอบครัวคุณ  คุณ
ลูกค้ายงัรู้สึกว่าเดือดร้อน  แต้ถ้าเกดิรายได้ทั�งหมด  100%  หายไป  เคยคดิบ้างไหม
ครับว่าภรรยากบัลูกๆจะเดือดร้อนเพยีงใด

คุณลูกค้าครับ   ปกติลูกๆคุณจะร้องกต่็อเมื�อเวลาหิว  ลูกๆจะร้องขอของเล่นกต่็อเมื�อคุณลูกค้าครับ   ปกติลูกๆคุณจะร้องกต่็อเมื�อเวลาหิว  ลูกๆจะร้องขอของเล่นกต่็อเมื�อ
เวลาอยากได้   แต่สิ�งหนึ�งที�เขาเหล่านั�นไม่เคยร้องขอเลยกค็อื  อนาคต  เพราะเขายงั
เด็กเกนิกว่าที�จะรับรู้  

คุณลูกค้าครับวนันี�ผมขออนุญาตที�ผมจะเป็นผู้เรียกร้องแทนพวกเขานะครับ  “  คุณ
พ่อค่ะ  หนูขอเงินเลก็ๆน้อยๆ  เพื�อเกบ็ไว้เป็นค่าเล่าเรียนในอนาคต  เหมือนที�พ่อแม่
คนอื�นเขาเตรียมไว้ให้ลูกของเขา “ เซ็นตรงนี�ครับ
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คุณลูกค้าครับ  วนันี�ก่อนจะกลบัผมฝากบอกลูกๆ คุณลูกค้าแทนผมทนีะครับ……? 
ฝากบอกเขาว่าผมขอโทษ  ผมได้พยายามที�จะสร้างสวสัดิการสําหรับอนาคตให้พวก
เขาแล้ว  ผมได้พยายามทาํถงึที�สุดแล้ว  แต่ผมไม่มีความสามารถพอที�จะสร้างความ
มั�นคงให้กลบัพวกเขาได้ ผมขอโทษมั�นคงให้กลบัพวกเขาได้ ผมขอโทษ

คุณลูกค้าครับ  ถ้าวนันี�คดิให้ดีคุณลูกค้าไม่ได้ปฏิเสธผมนะครับ  แต่คุณลูกค้าปฏิเสธ
ที�จะไม่ให้ลูกๆคุณลูกค้าได้มอีนาคตทางการศึกษา  ปฏิเสธให้ภรรยาพี�มคีวามมั�นคง
ทางการเงิน  ปฏิเสธที�จะให้พวกเขาทุกคนมสีวสัดิการที�ดี   ไม่ใช่ปฏิเสธผม  ผมเพยีง
แค่มาทาํหน้าที�เรียกร้องแทนพวกเขาเท่านั�นครับ
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คุณลูกค้าครับ  ยอมรับไหมว่าชีวติของหัวหน้าครอบครัวนั�น  กเ็ปรียบเสมือน
หลอดไฟที�ส่องสว่างนําทางให้กบัอนาคตของลูกๆ และภรรยา  ที�ลูกๆมองเห็นอนาคต
ค่อนข้างชัดเจนกเ็พราะหลอดไฟดวงนี�  หากวนัหนึ�งหลอดไฟดวงนี�เกดิดับลงด้วย
เหตุผลใดกต็าม  ลูกๆและภรรยาจะอยู่ต่อไปอย่างไร  ถ้าวนันี�เราเตรียมไฟฉายไว้เหตุผลใดกต็าม  ลูกๆและภรรยาจะอยู่ต่อไปอย่างไร  ถ้าวนันี�เราเตรียมไฟฉายไว้
ล่วงหน้าจะเสียหายไหมครับ

คุณลูกค้าครับ  ความจริงคนทั�วไปมักรู้สึกถึงประกนัชีวติว่าไม่สําคญั นั�นเป็น
ความรู้สึกของคนทั�วไป   แต่เมื�อวนัหนึ�งต้องเปลี�ยนจากคาํว่าภรรยา  มาเป็น  แม่
หม้าย  ต้องเปลี�ยนจากคาํว่าลูกๆที�น่ารัก  เป็นเด็กกาํพร้า  ถึงแม้นจะเข้าใจว่าประกนั
ชีวติสําคญั  มนักส็ายเกนิไปแล้ว
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คุณลูกค้าครับ  มีการสํารวจ การวางแผนชีวติของประชาชนแล้วพบว่า  คนทุกคนไม่
มีใครวางแผนที�จะล้มเหลว  แต่ที�ล้มเหลวเพราะไม่ได้วางแผน  ไม่ทราบว่าสําหรับ
โครงการนี�เป็นการวางแผนเพื�อความมั�นคงของครอบครัว  จะเสียหายไหมครับถ้าจะ
มีโครงการนี�ไว้มีโครงการนี�ไว้
คุณลูกค้าครับ  คุณลูกค้าเคยรู้สึกไหมครับว่าทุกวนันี�คุณเปรียบเสมือนเครื�องพมิพ์
แบงค์ใช่ไหมครับ…..? ถ้าวนัหนึ�งเครื�องพมิพ์แบงค์เกดิชํารุด ไม่ทราบว่าลูกๆ จะทาํ
อย่างไร  
คุณลูกค้าครับถ้าวนันี�บริษัทผมมาการันตีเครื�องพมิพ์แบงค์  เครื�องนี�ให้ว่าถ้ามีการ
ชํารุดเสียหาย  บริษัทผมจะรับผดิชอบการพมิพ์ต่อไปให้ลูกๆ กบัครอบครัว  ช่วยเซ็น
การันตีเครื�องพมิพ์แบงค์เครื�องนี�ด้วยครับ  
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คุณลูกค้าครับ  ทุกวนันี�คุณลูกค้ากเ็ปรียบเสมือนคนขับรถที�จะต้องขับรถพา
ครอบครัวคุณลูกค้าให้ไปถงึเป้าหมายในชีวติใช่ไหมครับ  ถ้าวนันี�คุณต้องขับรถพา
ครอบครัว  คอืภรรยาและลูก  เดินทางไปเชียงใหม่  คุณลูกค้าจะสบายใจไหมครับถ้า
การเดินทางครั�งนี�คุณไม่มยีางอะไหล่ติดไปด้วย……?  การเดินทางครั�งนี�คุณไม่มยีางอะไหล่ติดไปด้วย……?  

คุณลูกค้าครับการทาํประกนัชีวติกค็อืการสร้างยางอะไหล่ให้กบัครอบครัวนั�นเอง
ครับ
คุณลูกค้าครับ  ถ้าวนันี�คุณลูกค้าจะตักบาตรกอ็ย่าถามพระใช่ไหมครับ  ในเมื�อคุณ
ลูกค้ากาํลงัจะตัดสินใจทาํสิ�งดีๆ  ให้กลบัครอบครัวคงไม่มเีหตุผลใดที�เขาจะตําหนิคุณ
ลูกค้าใช้ไหมครับ
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Backคุณลูกค้าครับ  คนส่วนใหญ่มักจะรักรถยนต์  ดูแลรถยนต์มากกว่าดูแลตัวเอง  เมื�อถึง
เวลากจ็ะเอารถยนต์ไปเช็คเครื�องยนต์ทั�งๆที�ยงัไม่เสีย  และไม่เห็นความเสียหายอะไร 

คุณลูกค้าครับสําหรับตัวเรา  ที�เป็นที�รักของลูกและภรรยา  เป็นที�มาของความสุข
สมบูรณ์ของครอบครัว  ถึงเวลาแล้วหรือยงัครับที�ต้องตรวจเช็คบ้างสมบูรณ์ของครอบครัว  ถึงเวลาแล้วหรือยงัครับที�ต้องตรวจเช็คบ้าง

คุณลูกค้าครับ  วนันี�ไม่สําคญัว่าใครต้องจ่ายเบี�ยประกนันี�  แต่ในวนัหนึ�งต้องมคีนที�
รับผดิชอบการจ่ายแน่นอน  สําคญัว่าวนันั�นพวกเขาจะจ่ายมันไหวหรือไม่  หรือ
อาจจะต้องจ่ายด้วยความลาํบากแสนสาหัส  คุณลูกค้าลองคดิดูซิครับว่าใครจะเป็น
คนจ่ายในวนันั�น
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คุณลูกค้าครับ   เห็นด้วยไหมครับในการทาํประกนั ไม่ได้หมายถึงเฉพาะต้องจากไป 
ในยามที�เราอายุยนืการประกนักสํ็าคญัเช่นกนั

คุณลูกค้าครับ ยามที�ทาํงานไม่ได้  มีใครบ้างที�ยื�นมอืเข้ามาชดเชยความทุกข์ของเรา
คุณลูกค้าครับ   เคยมองความสําคญัของตวัเองบ้างไหมว่า  มีอกีกี�ชีวติที�ต้องพึ�งพาเราคุณ
ลูกค้า ถ้าหากมีอะไรเกดิขึ�น  อกีกี�ชีวติต้องเดอืดร้อนตามคุณลูกค้า
คุณลูกค้าครับ   เคยมองความสําคญัของตวัเองบ้างไหมว่า  มีอกีกี�ชีวติที�ต้องพึ�งพาเราคุณ
ลูกค้า ถ้าหากมีอะไรเกดิขึ�น  อกีกี�ชีวติต้องเดอืดร้อนตามคุณลูกค้า

คุณลูกค้าครับ ถ้าแม้เหตุการณ์เหล่านี�จะไม่เกดิขึ�นบ่อยนัก  แต่ถ้ามันเกดิขึ�นแล้ว  เรา
ไม่ได้ป้องกนัไว้  เราอาจจะต้องเสียใจตลอดชีวติ  จริงหรือไม่
คุณลูกค้าครับ คนเราเสียสิ�งที�ดี  เพราะปล่อยให้โอกาสที�ดผ่ีานไปอกีหรือ
คุณลูกค้าครับ บ้างครั�งการไม่กล้าตัดสินใจ  อาจสูญเสียมากกว่าการตัดสินใจทาํลงไป
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คุณลูกค้าครับ ถ้าวนันี�  เขาลุกจากเก้าอี�ตัวนี�  จะต้องใช้เงนิเท่าไหร่  จึงจะแทนรายได้
ปัจจุบันของเขาได้  ถ้านับ  ตั�งแต่นี�เป็นต้นไป  รายได้ของเขาหยุดหมด  มีแต่รายจ่าย  
เขาคดิว่า  หลกัทรัพย์ของเขาที�มีอยู่มากพอที�จะใช้จ่ายนานแค่ไหน  จะดีกว่าหรือไม่  
ถ้าจะโอนภาระส่วนนี�ให้บริษัทของเรา  โดยใช้เงินเพยีงเลก็น้อยแล้วนําเงินที�มีอยู่ไปถ้าจะโอนภาระส่วนนี�ให้บริษัทของเรา  โดยใช้เงินเพยีงเลก็น้อยแล้วนําเงินที�มีอยู่ไป
ลงทุนได้

คุณลูกค้าครับ ทุกวนันี�  เขากรั็บผดิชอบภาระมากอยู่แล้ว  ทาํไมไม่โอนภาระส่วนนี�
ให้คนอื�นรับผดิชอบบ้าง
คุณลูกค้าครับ  การเตรียมมรดกไว้ให้ลูกหลาน  มีวธีิที�ไหนบ้างครับที�ใช้เงินน้อยที�สุด   
และลูกหลานมีมรดกก้อนใหญ่
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Back

คุณลูกค้าครับ เวลาที�เราซื�อบ้าน  เรามักคดิว่าบ้านเป็นกรรมสิทธิของเราแล้ว  จริงๆ
แล้วบ้านเป็นกรรมสิทธิของเราแล้วหรือเปล่า  คุณลูกค้าเคยคดิไหมครับ

คุณลูกค้าครับ ในขณะที�คุณลูกค้ายงัแขง็แรงทาํงานได้  เงนิเพยีง  10%  ยงัขาดไม่ได้  
ถ้าวนัหนึ�งครอบครัวของคุณต้องขาดรายได้ทั�งหมด  100%  คุณลูกค้าคดิว่าถ้าวนัหนึ�งครอบครัวของคุณต้องขาดรายได้ทั�งหมด  100%  คุณลูกค้าคดิว่า
ครอบครัวคุณลูกค้าจะอยู่ได้ไหมครับ

คุณลูกค้าครับ ทุกครั�งที�เขาเห็นว่าดีแล้วตดัสินใจทาํ  เขาเคยรู้สึกเสียใจบ้างหรือไม่

คุณลูกค้าครับ ทุกวนันี�  คุณทาํงานเพื�อใคร…?  ในเมื�อคุณยอมลาํบากขนาดนี�  ทาํทุก
อย่างเพื�อครอบครัวลูกและภรรยาแล้วทาํไม  จึงไม่ป้องกนัสิ�งที�คุณทุ่มเทมาเพื�อพวก
เขา
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คุณลูกค้าครับ ชีวติของคุณลูกค้าเอง  คุณลูกค้าไม่เป็นห่วง  ย่อมเป็นสิทธิของคุณ 
แล้วทาํไมต้องเอาอนาคตของลูก ๆ และภรรยา มาเสี�ยงกบัเขาด้วย

คุณลูกค้าครับ คุณคดิว่า  ภาระที�เขารับผดิชอบทั�งหมดนี�  ใครจะรับผดิชอบแทนคุณ  คุณลูกค้าครับ คุณคดิว่า  ภาระที�เขารับผดิชอบทั�งหมดนี�  ใครจะรับผดิชอบแทนคุณ  
ถ้าคุณเกดิโชคไม่ดีไม่สามารถรับผดิชอบต่อได้

คุณลูกค้าครับ ถ้าคุณมคีวามรู้สึกว่า  คุณยงัไม่พร้อม  หรือไม่อยากจะจ่ายราคาใน
ส่วนนี�ในวนัใด  วนัหนึ�งต้องมีใครสักคนจ่ายราคานี�แทนคุณ  คนที�ต้องจ่ายคอืภรรยา
และลูกของคุณและจ่ายราคาแพงกว่าคุณในวนันี�  คุณคดิว่าใครจ่ายดีกว่ากนั  
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คุณลูกค้าครับ คนเรามีชีวติอยู่ในสังคม  ส่วนใหญ่แล้วกม็ักจะคดิว่า  อยู่กใ็ห้เขาพอใจ  
จากไปกใ็ห้เขาคดิถงึ  อย่าให้ลูกหลานประณามว่า  ที�แม่ต้องลาํบากอย่างนี�  ไม่มี
โอกาสอยู่กบัเราเลย  ทาํงานหนักเหมือนทาส  กเ็พราะหนี�สินที�พ่อก่อไว้  อย่าลมืนะ
ครับ  ลูกจะเรียกพ่อว่า  “พ่อ”  และจะเรียกอยู่อย่างนี�ตลอดไป  ไม่ว่าเราจะอยู่หรือไม่
กต็าม  คุณลูกค้าคดิว่าถึงเวลาแล้วหรือยงัที�จะการันตีความรักนี�
ครับ  ลูกจะเรียกพ่อว่า  “พ่อ”  และจะเรียกอยู่อย่างนี�ตลอดไป  ไม่ว่าเราจะอยู่หรือไม่
กต็าม  คุณลูกค้าคดิว่าถึงเวลาแล้วหรือยงัที�จะการันตีความรักนี�

คุณลูกค้าครับ สิบปีที�ผ่านไป  เขาบอกได้ว่าไม่มีอะไรเกดิขึ�น  แต่อกี  10  ปีข้างหน้า  
คุณจะบอกได้ไหมว่า  จะไม่มีอะไรเกดิขึ�น  ถ้าสิ�งเลวร้ายที�สุดเกดิขึ�นพรุ่งนี�  คุณจะทาํ
อย่างไร  อนาคตของครอบครัวคุณทั�งหมดขึ�นอยู่กบัการตัดสินใจของคุณในวนันี�
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คุณลูกคาครบั คนเปนจํานวนมาก  สูญเสียสิ่งทีด่ีในชวีิตไมใชเพราะจากการ

ตัดสินใจผิด  แตเพราะจากการไมไดตัดสินใจตางหาก

คุณลูกคาครบั ถาวันนี้  คุณรูวาคณุทาํบางสิง่บางอยางแลว  ภรรยาและลูก ๆ 

มีความสุข  คุณจะปฏิเสธวธิีนั้นหรือไม  ในฐานะที่คุณเปนหัวหนาครอบครัว  ถามีความสุข  คุณจะปฏิเสธวธิีนั้นหรือไม  ในฐานะที่คุณเปนหัวหนาครอบครัว  ถา

คุณไมทํา  และมีอะไรเกิดขึ้นใครจะรับผิดชอบ  ถาคุณทาํเขาเสียอะไรบาง

คุณลูกคาครบั คนหลาย ๆ คน  คิดวาเวลามีประโยชนและคิดวา  เขามีเวลามา

เพียงพอที่จะตัดสินใจ   แตอีกหลาย ๆ คน  ไมมีโอกาสตัดสินใจอีกตอไป  เด็ก

หลาย ๆ คน  ตองออกจากโรงเรียน  แมหมายหลาย ๆ คน  ตองทํางานหนัก

เพียงเพราะการไมตัดสินใจ  เพราะฉะนั้น  คุณอยากเห็นเหตุการณเหลานี้เกิด

ขึ้นกับครอบครัวคุณหรือไม



บริษัท A บริษัท B

1.เงนิเดอืน ๆ ละ 25,000 บาท 1.เงนิเดอืน ๆ ละ 22,000 บาท

2. เป็นงานที�ตนถนัด 2. เป็นงานที�ตนถนัด

3. ไม่มสีวสัดกิาร
3. เบิกค่ารักษาได้ในยามป่วยไข้

เป็นโรคร้าย จ่ายค่าชดเชย
อุบัติเหตุ หยุดงาน ยงัจ่ายเงนิเดอืน

3. ไม่มสีวสัดกิาร เป็นโรคร้าย จ่ายค่าชดเชย
อุบัติเหตุ หยุดงาน ยงัจ่ายเงนิเดอืน

4. พกิาร ไล่ออกจากงาน 4. พกิาร จ่ายค่าเลี�ยงดู ปีละ 50,000 / 10 ปี

5. เสียชีวติ ไม่รับผดิชอบ 5. เสียชีวติ ชดเชยค่าใช้จ่ายให้ครอบครัว
ตั�งแต่ 500,000 บาท - 2,000,000 บาท

6. ไม่มเีงนิให้ เมื�อเกษียณอายุ 6. เมื�อเกษียณอายุ ให้ 500,000 บาท


